
Опыт АСТ:  
от иншуртех-сервисов  
к цифровому брокеру 

‘FAST-ПОДХОД’:  
МАКСИМАЛЬНО ПРОСТО, МАКСИМАЛЬНО 
ВЫГОДНО 



АСТ: корпоративное страхование,  
риск-консалтинг, InsurTech 
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Корпоративный 
страховой брокер 
топ-3 в РФ  

 

Лиц. ЦБ РФ 

в корпоративном 
страховании 

21 год 

FinTech- 
платформа для 
автоиндустрии* 

FAST.Авто 
автоматизируем 
автострахование   
с 2017 года 

InsurTech-
продукты для 
жилой и 
коммерческой 
недвижимости*  

FAST.Эстейт 
цифровые решения по 
страхованию для 
застройщиков и УК 



FAST: IT-решение для автострахования 

финтех-платформа,  
которая помогает автопроизводителям и дилерам управлять 
продажами с помощью больших данных   

2017 
страховой 
агрегатор 

2025 
3-5  
банков  
в год 

2-3  
СК  
в год 

20+  брендов автопроизводителей 
подключены к FAST 

каждый 3 новый автомобиль в РФ 
застрахован через FAST  

14 

20 

1 000 000 полисов в год 

страховых компаний в системе 

банков BigData 



Цифровизация процессов  
в корпоративном страховании 

главный принцип –  
опираемся на практику 

1 Автострахование 

3 Страхование 
грузов 

2 Личные виды 
страхования 

4 Страхование 
имущества 

Новый этап: 

Цифровой брокер автоматизирует 
рутину,  
чтобы мы сосредоточились  
на клиентском сервисе 

ЭТАПЫ РАЗВИТИЯ ЦИФРОВОГО БРОКЕРА АСТ 



Кому и в чем должна помочь цифровизация 
брокера: 

Минимизировать ошибки из-за ручного ввода данных 

Избавиться от рутины: 
подготовка и свод ТЗ 

Нам 

Не утонуть в потоке 
«индикативов»  
от новичков в ДМС 

Получать реальные цифры 
для бюджети-рования в 
индикативе 

Клиентам  

Меньше ожидать 
результатов тендера 

Нашим партнерам – 
страховщикам 

Меньше заполнять 
объемные ТЗ 

Меньше КП  
делать «в стол» 



Что уже получилось?  
Пример #1. Оцифровали тендерное задание для ДМС. 
 

Оцифрованная 
анкета 

Структурированные ответы 
СК в едином формате  

Автоматическая сверка 
– и единый сводный 
документ 

Сравнение по 
балльной 
системе 

Сохранение 
истории котировок  



Что уже получилось?  
Пример #2. Оцифровали базу ЛПУ и научили ИИ сравнивать клиники из разных источников  

Для клиента, у которого 
никогда не было ДМС 
 
• индикатив (один или 

несколько) для 
бюджетирования 
 

• можно настроить 
параметры программы,  
быстро изменять набор 
рисков («поиграться») 
 

Помочь сориентироваться в 
бюджете и приоритетах  
 

Пролонгация для нашего 
клиента 
 
• автозаполнение, 

• автоматическая сверка, 

• быстрый механизм 
замены параметров и 
пересчета 
 

Пролонгация через тендер 
для нашего нового клиента 
 
• механизм распознавания 

всех документов  
 

• ЛПУ «подтягивается» из 
системы автоматически  

Сэкономить ресурс менеджера и 
быстро применить изменения 

Сервис для клиента и  страховой 
компании 

Система продолжает обучаться! 



Мы строим легкое 
безинтеграционное решение, 
доступное широкому рынку  

Что дальше? 

 автоматизирует рутину, минимизирует ошибки 

 оптимизирует ресурсы СК и брокера 

 обеспечивает точность цифр  

 сравнивает с текущей программой + приоритезирует 
по баллам  

Преимущества Цифрового брокера: 

Откроем личные 
кабинеты для СК и 
пользователей 
 Масштабируем для 
других направлений 
страхования 

Уйдем от рутины – 
перейдем к аналитике 

• Для брокера – эффективность  
• Для клиентов – скорость, вариативность 
• Для страховщиков – удобство и скорость 



Фестиваль «Жарим лето» 

2 июля’ 2026 


